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Los mercados, los consumidores, los productos y las nuevas
tecnologías están en constante evolución. Adquirir nuevas
habilidades es el nuevo gran reto de los equipos comerciales
para sobrevivir y triunfar en el entorno actual. Cosimo Chiesa
y Rafael Salazar analizan las claves del camino hacia una
venta consultiva híbrida y realizan un autodiagnóstico del
diseño, desarrollo y liderazgo eje de la estrategia comercial
de las empresas del futuro.
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