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Venta consultiva en un mundo presencial y virtual

L.a venta hibrida
Venta consultiva en un mundo
presencial y virtual

Coszimo Chiesa

v Rafael Salazar

ttLos autores plantean reflexiones de enorme inferés
para personas dedicadas a las ventas, directores comerciales
y directores geasrales.n
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Los mercados, los consumidores, los productos y las nuevas
tecnologias estédn en constante evolucién. Adquirir nuevas
habilidades es el nuevo gran reto de los equipos comerciales
para sobrevivir y triunfar en el entorno actual. Cosimo Chiesa
y Rafael Salazar andlizan las claves del camino hacia una
venta consultiva hibrida y realizan un autodiagnéstico del
disefio, desarrollo y liderazgo eje de la estrategia comercial
de las empresas del futuro.
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